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■ Amparo Ponte subraya que el
objetivo del equipo es adaptar las
tendencias a las características y
necesidades de cada cliente, lo
que considera básico para obtener
la imagen final deseada: “Somos

asesores de imagen especializa-
dos en conocer las tendencias que
sigue el mundo de la moda y nues-
tro trabajo se basa en adaptarlas a
cada persona porque sabemos lo
que le sienta bien a cada uno. Y al
final del proceso, el cliente sólo

tendrá que abrir el armario y co-
ger las prendas ya combinadas. El
resto lo hacemos nosotros”.

Subraya que su servicio no sólo
es personalizado sino que tam-
bién asegura un trato especial al
visitar las tiendas de la mano del
personal shopper y en caso de que
el cliente prefiera mantener el se-
creto de la asesoría, garantiza la
discreción, dado que incluso pue-
de realizar las compras por el
cliente o asesorarle con anteriori-
dad sin acompañarle en el proce-
so de compra. Y aunque uno de

los objetivos es potenciar el co-
mercio local, ofrece además la
posibilidad  participar en un Ma-
drid Fashion Tour, es decir, en
una jornada de compras por las
tiendas más exclusivas de la ca-
pital. Por último Ponte defiende
que este servicio mejora la auto-
estima del cliente: “Al final, la
moda se compone de instantes
únicos, de piezas exclusivas con
las que arropar recuerdos o cari-
cias. La moda es innovar, recrear
sentimientos a través de la piel y
el tejido”.

Una moda adaptada a las
características y necesidades
de cada cliente de la firma
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Vilagarcía tendrá por primera vez un
servicio profesional de “personal shopper”
Asesorarán a sus clientes sobre imagen y decoración y les acompañarán en sus compras

Vilagarcía contará con un
servicio profesional de
“personal shopper”. El
objetivo del equipo dirigido
por Amparo Ponte es
asesorar a sus clientes para
realizar compras inteligentes
que en época de crisis les
ayuden a mejorar su imagen
sin gastar demasiado y que
potencien el comercio local.
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■ Vilagarcía contará por primera
vez con un servicio profesional de
“personal shopper”, es decir, con
un equipo de profesionales que
asesorarán a sus clientes sobre su
imagen ocupándose incluso de re-
alizar sus compras. Amparo Pon-
te, directora del nuevo equipo, en-
tiende que su iniciativa no sólo
ayudará a sus futuros clientes sino

Amparo Ponte se ha preparado para convertirse en personal shopper. VITOR NIEVES

pras impulsivas o superflúas de
productos que finalmente el clien-
te no usa porque no le sientan
bien o encontrando las prendas
deseadas al menor coste posible:
“Se trata de que el cliente descu-
bra su aspecto ideal y acierte con
todas sus compras. Que lleve el es-
tilismo adecuado siempre, evitan-
do costes innecesarios. Nosotros
asesoramos y ayudamos a conse-
guir lo que sea mejor para cada
uno”.

El equipo ofrece múltiples posi-
bilidades. Puede ser contratado
para actualizar un guardarropa,
para elegir un atuendo adecuado
para un evento especial, para en-
contrar un regalo adecuado,  e in-
cluso para realizar las compras
cuando el cliente está excesiva-
mente atareado. 

Ponte subraya además que el
equipo cuenta con profesionales
de diseño y por tanto, no sólo le

ayudan a mejorar su imagen si-
no también a decorar su casa, su
oficina o su despacho.

Profesionalidad> Amparo
Ponte quiere alertar sobre el in-
trusismo profesional, recordan-
do que ser personal shopper re-
quiere una formación específica
que su equipo posee y que “no es
suficiente tener buen gusto o
vestir a la moda para convertirse
en personal shopper”.

Para la experta vilagarciana
las claves para realizar una com-
pra inteligente son “invertir en
básicos, que duran siempre;
apostar por la buena moda, que
dura más de una temporada y
dejarse asesorar por especialis-
tas. De esta forma, siempre se
acierta”. Los interesados pueden
contactar con el equipo a través
del mail personalshoppervilla-
garcia@hotmail.com.

CLAVES DE BUENA COMPRA
Invertir en básicos, apostar
por la moda que dura más
de una temporada y ser
asesorado por especialistas

que servirá para potenciar las
compras en los establecimientos
de la ciudad, algo que considera
especialmente necesario en tiem-
pos de crisis.

Ponte explica que el objetivo es
“ayudar a los interesados a definir
su estilo personal y profesional,
haciéndoles ahorrar tiempo y di-
nero en el proceso”. Asegura que
no sólo no se trata de un servicio
caro, exclusivo de ricos y famosos,
sino que está al alcance de cual-
quier economía y que incluso ayu-
da a ahorrar dinero al evitar com-

■ APUNTE

Una profesional
con experiencia
en moda

■ Amparo Ponte posee una
gran experiencia en el
mundo de la moda.
Pertenece a la primera
generación de diseñadores
gallegos,t ras haber realizado
sus estudios en la primera
escuela de diseñadores de
Galicia. Como diseñadora
acudió a desfiles en Cibeles y
Gaudí. Viajó a Londres, París
y Milán y trabajó con dos
diseñadores gallegos y en la
tienda que tiene en A Coruña
Kina Fernández. Además , su
curriculum recoge que
organizó desfiles para
diseñadores como Caramelo,
Florentino o Cabaleiro  y
realizó durante 6 años cursos
de moda y cosmética.

El odontólogo
vilagarciano
Manuel Ruiz
recibe el premio
Garberoglio
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■ El odontólogo Manuel Ruiz Pi-
ñón, con clínica en Vilagarcía, ha
sido galardonado con el Premio
Garberoglio en el Congreso Na-
cional Italiano de Endodoncia
que se celebró el mes pasado en
Roma, por la presentación de un
trabajo sobre un nuevo sistema
de lenta liberación de fármacos
dónde también participaron  los
departamentos de Microbiolo-
gía y Farmacia de la USC, así co-
mo sus compañeros del Departa-
mento de Patología y Terapéuti-
ca Dental de la facultad de
Odontología de la Universidad
de Santiago, Purificación Varela
Patiño, José González Bahillo y
Benjamín Martín Biedma.

El trabajo fue presentado en
el propio congreso, referente
mundial en el ámbito de la endo-
doncia, que cada año reúne a
más de 1.500 profesionales de la
odontología. El evento no sólo
congrega a los mejores endodon-
cistas del mundo sino que tam-
bién aborda los temas mas pun-
teros en investigación. En el se
seleccionan cada año las investi-
gaciones de más alto nivel, com-
pitiendo por este premio, dedi-
cado al doctor Ricardo Garbero-
glio, uno de los fundadores de la
sociedad odontológica y el pri-
mer presidente de la misma. 

Ruiz destaca que la investiga-
ción es de gran relevancia para el
campo de la medicación en ca-
sos de infecciones odontogénio-
cas, permitiendo minimizar la
cantidad de fármacos necesarios
para su eliminación. Se trata, ex-
plica, de introducir las medica-
ciones directamente en el dien-
te, evitando los efectos secunda-
rios que provoca su aplicación
por vía sistémica.

Importancia > El odontólogo
vilagarciano fue el responsable
además,  junto a sus compañeros
de la Sociedad Española de
Odontología Conservadora, de
la organización del Importancia,
que este año, en su tercera edi-
ción, abordó el tema de la “res-
tauración del frente anterior”.
Este Congreso logró reunir a más
de 200 personas en un curso de
dos días que resultó ser un éxito.

Cirugía apical > En el Congre-
so de la Sociedad Española de
Odontología Conservadora, Ma-
nuel Ruiz Piñón realizó un curso
práctico de cirugía apical con
MTA por vía ortógrada, una téc-
nica que, según explica el propio
odontólogo vilagarciano, permi-
te realizar de manera más senci-
lla este tipo de intervenciones
odontológicas, sobre todo a pro-
fesionales no familiarizados con
estas técnicas quirúrgicas avan-
zadas.
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